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Desde que comenzamos en el afo 2002, nos propusimos ser lideres referentes del mercado de
capitales para que nuestros clientes confien en nosotros y encuentren en Balanz un Full Investment

House.

Nos enfocamos en comprender hacia doénde va la humanidad, sus necesidades vy
comportamiento, para poder guiarlos en esta nueva forma de ver el mundo de las inversiones,

ayudandolos a tomar decisiones innovadoras e inteligentes.

No solo lo que hacemos es importante para nosotros sino cobmo lo hacemos, ya que alli es donde se
evidencian nuestros valores: Trabajamos en equipo y con humildad respetando y valorando
las diferentes ideas y opiniones. Reconocemos el aporte del otro y somos generosos a la hora de
compartir nuestro conocimiento. Buscamos la excelencia en la ejecucion y en los resultados, para ser

los protagonistas.

Great
Place
To

Work.

Certified

iSigamos construyendo juntos un gran lugar para trabajar! JUN 2022-JUN 2023
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Innovacidén tecnolégica

La tecnologia esta avanzando a pasos agigantados incluso en el mundo de las finanzas. El mundo de los datos esta
al servicio de los negocios y mas especificamente de las finanzas. Los nuevos asesores son sistemas informaticos
especializados y también puede incluir asesores financieros humanos, pero solo para servicios que requieren

asistencia humana

Transformacién digital

Lo digital es la nueva normalidad y tecnologias como la
inteligencia artificial y los chatbots juegan un papel vital
en la gestion de las finanzas




Customer Churn
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Objetivos

» Predecir el churn de clientes basado en patrones de comportamiento y cadencia de transacciones.
« |dentificar los indicadores claves del churn, mejorando la retencion de clientes.

Resultados

» Modelos optimizados para la granularidad de cada cliente.
» Calcular la probabilidad diaria de churn para cada cliente, para deteccion temprana.

Valor agregado al negocio

» Interceptar el churn de un cliente antes de que suceda.

» Conocer que lleva a un cliente a tomar la decision de dejar la compafiia.

» Desarrollar programas de lealtad y campanas de retencion para retener la mayor cantidad de
clientes posibles.

» Mejorar el ratio de retencion de clientes para mejorar las ganancias de la compafiia.




Estrategias de Trading

‘
e
s



Objetivos

 Definir funciones objetivo e imponer restricciones. Desarrollar definiciones de reglas.
 Ejecutar simulaciones de operaciones y analisis de escenarios.

Resultados

» Modelos que puedan simular operaciones basadas en datos histéricos.
» Generar sefiales de operaciones usando redes neuronales recurrentes y aprendizaje profundo.

Valor agregado al negocio

» FEjecutar operaciones a precios 6ptimos.
* Prevision de los mercados con una mayor precision.




Factor Investing
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Objetivos

» Predecir variables como ejemplo: volatibilidad para dado universo de securities y obtener la medida de
rendimiento del porfolio segin parametros definidos.

Resultados

» Modelos de inteligencia artificial que pueden predecir rendimiento segin los parametros de
entrada.

 Seleccionar securities basado en la prediccion.

» Mover rapidamente restricciones hacia otros procesos de optimizacion de portfolios .

Valor agregado al negocio

» FElegir securities con atributos asociados a mayores retornos.
 Evaluar multiples variables como: inflacion, tasas de interés, valor y volatibilidad.




Crypto Trading
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Objetivos

» Hacer predicciones acerca de la dinamica del mercado de cryptomonedas.

» Determinar el andlisis de sentimientos, del mercado de crypto procesando grandes cantidades de
inforrmacion de multiples fuentes.

» Hacer match de clientes con brokers y bancos, que hacen transacciones con cryptomonedas con minima
comision.

Resultados

* Modelos de inteligencia artificial que pueden analizar, entender, clasificar y predecir usando
grandes cantidades de informacion.




Recomendadores
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Objetivos

» Entender la relacion entre varios factores y generar recomendaciones usando datos transaccionales
historicos y datos de comportamiento y perfil de usuarios.
« Recomendaciones basadas en comportamientos de usuarios similares

Resultados

» Lograr precision de los modelos de recomendacion

Valor agregado al negocio

* Incrementar la adquisicion de clientes y la rentabilidad
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Flujo de trabajo de Al/ML

Data
preparation

Model training
and tuning

Deployment
and monitoring

Monitoﬂng]-m#[ Logging ]

Un flujo de trabajo de AI/ML contempla muchas tareas iterativas, multidisciplinarias y complejas




Lo que debes saber sobre MODELOPS

* Es el sistema operativo para los modelos de inteligencia artificial y machine learning.

» Hay muchos algoritmos y formatos de modelos.

+ Anticipate a los riesgos en lugar de reaccionar al dafio hecho.

« Apunta a construir la base operacional de tus modelos a través de pasos y procesos repetibles en un tiempo.

» Es acerca de expandir y mantener tu operacionalidad.

» El mundo cambia rapido piensa en el despliegue de modelos de forma agil y streaming de datos.

* Planifica para el éxito y monitorea por valor.

 El futuro de la IA sera regulado.

« Te entrega mejores practicas y calidad en los procesos.

» Es una herramienta metodolégica necesaria para la gestion de despliegue de modelos de Al/ML “EMPIEZA
PEQUENO, PERO EMPIEZA AHORA'.
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Machine Analytics
learning

Data lake
iz

Structured, semi-, and .
unstructured data Real-time data

Un data late es un repositorio de datos centralizado y seguro que habilita a guardar y compartir datos a
gran escala
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Esta presentacion (la “Presentacion”) es estrictamente confidencial y ha sido preparada por Balanz Capital Valores S.A.U. (“BCV") para las personas a las que fue dirigida, y no debe ser de modo alguno divulga
publicamente (ya sea en todo y/o en parte), sin el consentimiento previo de BCV.

Fue realizada con informacién accesible al publico en general, sin ninguna verificacion independiente de BCV, a la fecha de la Presentacion. BCY no asume la obligacién de actualizarla. Nada de lo contenido en
considerado como asesoramiento de inversién ni como un compromiso, en cuanto al pasado, presente y/o futuro, ni como una recomendacion legal, impositiva y/o de inversion. BCV no sera responsable
interpretaciones y/o los calculos resultantes de la lectura de la presente. Quien reciba esta Presentacion debera consultar a sus asesores legales y/o financieros para realizar sus estimaciones y sus propias conclusiones
Presentacion.

Balanz Capital Valores S.A.U. ALYCN° 210 y ACD N° 62 ante la CNV. Inscripto IGJ N° 13981 del L. 40, T. - SOCIEDAD POR ACCIONES CUIT: 30-71063067-0. Balanz Sociedad Gerente de Fondos Comunes de Inversion S.A.U. AAPIC de
CNV.INSCRIPTOIGJ N° 13981 DEL L. 40, T.— SOCIEDAD POR ACCIONES CUIT: 30-71063067-0.




